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ABSBURG

vinohrady

Josef Ronge a Juraj Smazenka v novozakupenych vinohradoch v Skalici. Video najdete na http://habsburg.sk/. I FOTO: S POVOLENIM AUTORA VINOHRADY HABSBURG a.s.

Spineny sfub

B V minulom vydani Financial News sme Vam priblizili pribeh VINOHRADY HABSBURG a.s.
, za ktorym stoji dvojica byvalych bankarov Juraj Smazenka a Josef Ronge. Obaja zakladate-
lia dnes uz fungujuceho vinarstva sa rozhodli ziskat finan¢né zdroje na svoj projekt pros-
trednictvom verejného upisu akcii zaloZenej spolo¢nosti. K tomuto kroku ich viedla spolo¢na
vizia vlastného vinarstva, ktoré by fungovalo podla ich predstav a vyrabalo tie najkvalitnejsie
slovenské vina. Odlisny pristup a pohlad na podnikanie vo vinarstve povazovali od zaciatku
za klcové a rozhodujtce pre buduci tispech.

Jeden z tandemu, Juraj Smazen-
ka, tvar vinarstva spojil so znackou
Habsburg. Inspiraciou skvele pri-
pravenej marketingovej stratégie sa
mu stalo Zahorie, konkrétne mesto
Holi¢, historicky spité s raktiskym
rodom Habsburgovcov. Holi¢ lezi

v Malokarpatskej vinohradnickej
oblasti a je sucastou Vinnej cesty
Zahorie, na ktorej nemal doposial
relevantného zastupcu. Odlisnou
cestou sa vydali aj pri hladani po-
trebnych penaznych zdrojov na
financovanie priestorov, nakupu

techniky a ostatnych prevadzko-
vych nakladov. Uz vyssie spome-
nuty verejny upis akcii a faktické
rozdelenie sa o spolo¢nost este nik-
to iny pred nimi nevyskusal. Sikov-
né vyuzitie bankového know-how
a skuisenosti z oblasti financ¢nictva

nakoniec viedlo k ispesnému pre-
daju akcii drobnym investorom.
Tak sa nakoniec stretla v jednej fir-
me zaujimava Struktara ludi, ktori
kupou akeii podporili vznik novej
spolo¢nosti.

Vinarstvo aktualne disponuje
kapacitou pre produkciu vyse 27-ti-
siclitrov vina. V zrekonstruovanych
priestoroch byvalej mestskej ladov-
ne a casti zamockého podzemia sa
zameriava na vyrobu vyhradne vy-
sokokvalitnych privlastkovych vin.

Uspech vinarstva a tispesny mo-
del jeho financovania stoji za tym,
ze si dvojica veri. Od minulého roka
prinasa dalsiu prilezitost investo-
vat do slovenského vinarstva a vino-
hradnictva.

Prirodzenym vyvojom sa vyno-
rila potreba trvalého zabezpecenia
vstupnej vyrobnej suroviny, kto-
rou je pre kazdé vinarstvo hrozno.
A tak sa dalsim zamerom mladych
ambicioznych vinarov stala kupa
a obnova vinohradov. Za tymto tce-
lom zalozili spolo¢nost VINOHRA-
DY HABSBURG, a. s., s cielom ku-
pit a obnovit az 45 hektarov pody,
ktoré by zabezpecovali produkciu
hrozna pre partnerské vinarstvo

v potrebnej kvalite. Ide o ideal-
ne spojenie, pretoze vyrobca vina
bude mat zdroj hrozna na vyrobu
vina a vinohradnicka spolo¢nost
garantovany odbyt dopestovaného
hrozna.

Aj v pripade spoloc¢nosti VINO-
HRADY HABSBURG, a.s., dokazala
tato dvojica ojedinely kusok, pre-
toze s emisiou verejne ponukanych
akcii schvalenou Narodnou bankou
Slovenska doposial nikto na Sloven-
sku neprisiel. Z dovodu limitova-
ného rozsahu a narastu vini¢nych
ploch je mozné takuto investiciu
do pody a vinohradov povazovat za
investiciu s trvalo udrzatelnym vy-
vojom hodnoty.

Aktualne ma dvojica Juraj Sma-
zenka a Josef Ronge za sebou prvé
obdobie upisovania. Dnes sa mozu
pochvalit prvym tspesnym naku-
pom vyse 7 hektarov vinohradov
v Skalici, ktoré prave pripravuju
na novu vysadbu. V upisovani akcii
vinohradov pokrac¢uji dnes uz nie-
len na Slovensku, ale aj v susednom
Cesku. A tesia sa na nové akvizicie
vini¢nych ploch.
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So spolocnostou CAPITAL MAR-
KETS, o. c. p., a. s., spolupracujem tri
roky. Spolo¢nost ma siroké portfolio
produktov, ktoré umoznuju klien-
tom investovat pravidelne, a to uz od
100 EUR ¢i USD, alebo jednorazovo.
Ja sdim som sa rozhodol aj ako klient
zainvestovat jednorazovo do dlhopisov
partnerskych spolo¢nosti CAPITAL
MARKETS, o. c. p., a. s., pre ktoré tento
obchodnik umiestnuje dlhopisy na trh.

Raz som dostal tak( otazku, ako
vnimam Slovikov ako investorov.
Vnimam ich, Ze nie s ochotni pod-
stupovat velké riziko. Ich predstava
o investicii je podla méjho nazoru

orientovand konzervativnejsie. Ta-
kyto klient prevazne investuje do ter-
minovanych vkladov v banke. Hovo-
rim o 80 % finan¢ne schopnych Tudi
investovat.

Mozem potvrdit, ze nikto v ban-
kach sa nesnazi klientovi vysvetlit,
ako vlastne finan¢éné trhy funguja
a ako ich vyuzit v klientov prospech.
Myslim, ze banky asi prili§ nechca
gramotnych klientov. Mozno preto, Ze
by ich obisli a investovali by priamo.
Moje finané¢nicke motto je: Ak chcete
vysledok, musite klientovi predlozit
plan, stratégiu a vysvetlit mu pojmy
ako investicny cas, disciplina ¢i riziko.

To je v skuto¢nosti maoj dzob. Vlastne
nielen moj, ale dalsich desiatok tisic
sprostredkovatelov.

Spomenul som riziko. Ja osobne
klienta vzdy pretestujem. Bez toho to
nemoze fungovat. Klienta musite po-
znat. Vediet o nom viac ako on sam.
Iba tak sanam podari naplnit nas ciel
a splnit mu ten jeho. Preto ku kazdé-
mu pristupujem individualne.

Mgr. Marian Tilis¢ak

/ EUROLIVE plus, s.r.o.

/ prax vo financiach viac ako 3 roky
/ stara sa o prostriedky

viac ako 100 klientov
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So spolo¢nostou CAPITAL MAR-
KETS, o.c.p., a.s., spolupracujem
viac ako dva roky. Pre svojich klien-
tov sa snazim vzdy hladat nové in-
vesticné prilezitosti. Na CAPITAL
MARKETS, o.c.p., a.s., si vazim, ze
sa staraju nielen o klientove investi-
cie, ale aj o vzdelavanie a podporu
finan¢nych sprostredkovatelov.
Investicie boli vzdy moja srdcova
zalezitost. Komplexné vybavenie
klienta ohladom financii je velka
vyhoda, no v koneé¢nom dosledku
nie je cielom klienta zadlzit, ale na-
ucit ho investovat, pripadne pomoct
budovat kapital. V mojom portféliu
st jednak klienti, ktori st sktseni
investori a spolo¢ne hladame nové

alternativne moznosti investova-
nia, ale aj klienti, ktori svoj kapital
este len buduju a maju ciel, ktory
chcu dosiahnut. Jednou z takychto
moznosti je investicia do akcii spo-
lo¢nosti VINOHRADY HABSBURG
a.s., kde sa da investovat uz od sumy
100 eur. Klienti, ktori sa rozhodnu
zhodnocovat peniaze takouto for-
mou, by, samozrejme, mali poznat
vsetky plusy a minusy takejto in-
vesticie, mat dostatoénu finanénu
rezervu a v ich portféliu by mali byt
prostriedky diverzifikované s ohla-
dom na investi¢ny profil klienta.
Moznosti investovania je vela. Prave
akcie a dlhopisy tuzemskych podni-
kov sa stavaji vyznamnou stic¢astou

celkového klientskeho portfdlia.
Budovanie kapitalu je beh na dlhé
trate, a preto najdolezitejsie je zacat,
mat pred sebou ciel, ktory chcem
ako investor dosiahnut, a investo-
vat radsej menej ako ni¢. V. mojom
portféliu su klienti, ktorych celkovy
kapital je v stovkach ¢i tisicoch eur,
ale aj klienti, ktori zhodnocuji ma-

¢ jetok v objeme niekolko stotisic eur.

Je dolezité, ze tito investori presne
vedia, kam vkladaji svoje peniaze,
na ¢o budu pouzité, kto stoji za ce-
lym pribehom a ¢o mo6zu ocakavat.

Ing. Lenka Richterova / FINGO.SK s. r. o.
/ prax vo financiach 12 rokov / stara sa
o prostriedky viac ako 250 klientov




